Лекция №5

1. Оценка экономической эффективности деятельности организации

На основе ранее сформированных таблиц так называемого го​ризонтального анализа показателей деятельности организации можно определить темпы изменения прибыли (П), выручки (ОР), активов (А) и других показателей.

Темп изменения показателя определяется по следующей формуле:

3нач. показат. Анализ. периода — Знач. показат. предыдущ. периода

Тизм = ----------------------------------------------------------------------------------------*100%


Значение показателя предыдущего периода

Так, расчет темпов изменения прибыли, объема реализации про​дукции и стоимости активов может быть произведен по табл.

Таблица. Расчет темпов изменения показателей

	№ п/п
	Наименование показателя
	Обозначение
	Значение показателя
	Темпы изменения, %

	1
	Прибыль
	П
	П1
	П2
	                П2 – П1
Тп = --------------------*100

П1

	2
	Объем реализации продукции
	ОР
	ОР1
	ОР2
	             ОР2 – ОР1
Тор = -------------------*100

ОР1

	3
	Стоимость активов
	А
	А1
	А2
	               А2 – А1
Та = -------------------*100

А1


При определении значения показателей необходимо учитывать уро​вень инфляции.

Определим темпы изменении каждого показатели, следует сравнить их динамику между собой.

Рассмотрим возможные соотношении изменения темпов пока​зателен и выводы, которые можно сделать в каждом случае.

1) Тп >Тор >Та > 100% (см. табл. выше).

Тп - темпы изменения прибыли до налогообложении (лучше брать показатель «чистая прибыль»);

Тор —темпы изменения объема реализации продукции выручки (фор​ма №Р2);

Та — темпы изменения внеоборотных и оборотных активов орга​низации (форма № 1).

При положительных значениях темпов изменения прибыли, объе​мов реализации продукции и активов организации по сравнению с предшествующим периодом (при сравнении необходимо учитывать уровень инфляции) данное соотношение означает, что организация пла​тежеспособна и ее финансовое состояние устойчиво, т. к.:

· прибыль увеличивается более высокими темпами по сравнению с ростом продаж продукции в результате снижения издержек про​изводства и обращения;

· объем продаж возрастает более высокими темпами по сравнению с увеличением активов, т. е. ресурсы предприятия используются более рационально, эффективно.

При отрицательных значениях темпов изменения прибыли, объема продаж и активов организации по сравнению с предшествующим пе​риодом соотношение означает, что платежеспособность и устойчивость организации ухудшаются, т. к.:

· прибыль снижается более высокими темпами по сравнению со снижением объема реализации продукции, что свидетельствует о снижении цен на продукцию или росте себестоимости продук​ции;

· объем реализации продукции уменьшается более высокими тем​пами, чем сокращение активов предприятия, т. е. ресурсы исполь​зуются менее рационально или идет затоваривание продукцией.

2)      Тп<Тор <Та <100% 

При положительном значении темпов изменения прибыли, объе​мов реализации продукции и активов предприятия соотношение озна​чает, что платежеспособность и финансовое состояние предприятия ухудшаются:

· прибыль растет, но медленнее, чем объем реализации продукции, что свидетельствует об уменьшении цен на продукцию или увеличении издержек производства и обращения, происходит зато​варивание продукцией;

· объем реализации продукции увеличивается более низкими тем​пами по сравнению с ростом активов организации, что свидетель​ствует о снижении цен на продукцию или затоваривании продук​цией либо об увеличении активов производства, несоразмерном с выпуском продукции.

При отрицательном значении темпов изменения прибыли, объемов реа​лизации продукции и активов предприятия соотношение означает, что пла​тежеспособность и финансовое состояние организации не ухудшаются, т. е.: У прибыль уменьшается медленнее, чем снижаются объемы реали​зации продукции, что может свидетельствовать либо о росте цен, либо о снижении издержек производства и обращения, переходе на новую, более рентабельную продукцию;

· объем реализации продукции снижается более низкими темпами по сравнению с сокращением активов предприятия, что свидетельству​ет о выводе лишних активов и лучшем использовании оставшихся активов предприятия (в первую очередь внеоборотных и запасов).

Следует рассматривать соотношение показателей за ряд периодов, учитывая при этом влияние операционных и финансовых факторов на результаты деятельности организации.

2. Расчет коэффициентов оценки финансовой устойчивости предприятия

Под финансовым состоянием предприятия, которое можно считать устойчивым, понимают такое состояние его финансовых ресурсов, их распределение и использование, которое обеспечивает развитие предприятия на основе роста прибыли и капитала, сохранения платежеспособности и кредитоспособности в условиях допустимого риска. Для оценки финансового состояния предприятия можно использовать следующие коэффициенты: 

Таблица — Коэффициенты оценки финансовой устойчивости предприятия

	Показатели
	Источник информации
	На начало г.
	На конец 

г.
	Рекомендуемые

показатели

	1. Коэффициент финансовой независимости
	IV раздел пассива баланса/ валюта баланса
	
	
	>0.5

	2. Коэффициент финансовой устойчивости
	(IV раздел пассива баланса + V раздел пассива баланса) / валюта баланса
	
	
	>0.5

	3. Коэффициент инвестирования
	IV раздел пассива баланса / I раздел актива баланса
	
	
	>1

	4. Коэффициент финансирования
	IV раздел пассива баланса / заемные средства
	
	
	>1

	5. Коэффициент мобильности
	(IV раздел пассива баланса-I раздел актива баланса) / II раздел актива баланса
	
	
	—

	6. Соотношение дебиторской и кредиторской задолженностей
	ДЗ/КЗ
	
	
	1:1


2. Расчет рентабельности

Эффективность работы предприятия, использования всех факторов производства характеризуется, прежде всего, тем, насколько его деятельность способна обеспечивать получение прибыли. Чем больше прибыль, приходящаяся на единицу использованных ресурсов, тем эффективнее работает предприятие и тем эффективнее инвестирование капитала. В связи с этим наиболее важным показателем, отражающим результативность деятельности предприятия, выступает рентабельность, характеризующая доходность деятельности относительно авансированных средств, либо объема оборота по реализованной продукции. Рентабельность использования ресурсов имеет особое значение для обеспечения конкурентоспособности предприятия, поскольку отражает получение прибыли с каждого рубля функционирующего капитала. Применяют несколько показателей рентабельности (таблицы): 

Таблица  — Расчет показателей рентабельности предприятия 

	Показатель
	На начало

  г.
	На конец

  г.
	Отклонение

	1. Общая величина имущества предприятия, т.р.
	
	
	

	2. Источники собственных средств, т.р.
	
	
	

	3. Краткосрочные обязательства, т.р.
	
	
	

	4. Величина текущих активов, т. р.
	
	
	

	5. Величина совокупных активов, т.р.
	
	
	

	6. Выручка от реализации продукции, т.р.
	
	
	

	7. Прибыль до уплаты налога, т.р.
	
	
	

	8. Чистая прибыль, т.р.
	
	
	

	9. Рентабельность текущих активов, % (стр.8/ стр.4)
	
	
	

	10. Рентабельность всех активов, % (стр.8/ стр.5)
	
	
	

	11. Рентабельность инвестиций, % (стр.8/ (стр.1- стр.3))
	
	
	

	12. Рентабельность собственного капитала, % (стр.8/ стр.2)
	
	
	

	13. Рентабельность реализованной продукции, % (стр.8/ стр.6)
	
	
	

	14. Оборачиваемость активов, (стр.6/ стр.4)
	
	
	

	Рентабельность предприятия, % (стр.13*стр.14)
	
	
	


